
 RATING ATTUALE  >>>>> 1° Conoscerlo – 2° Migliorarlo a prescindere

 BILANCIO (Equilibrato  + indici significativi sia Patrimoniali che Economici ma soprattutto FINANZIARI )

 Enfasi  al Rendiconto Finanziario e ai  Flussi  di  Cassa,  Dimensione Finanziaria dell’azienda (La banca ti dà 

i soldi adesso ma tu glieli restituisci in futuro) La banca guarda sempre meno allo specchietto retrovisore e sempre più verso 

il parabrezza. Sostenibilità del debito e flussi di cassa futuri positivi,  quantifica il  fabbisogno finanziario e dimostra 

oggettivamente  la capacità di rimborso. 

 CENTRALE RISCHI  (Approccio Assolutamente Proattivo)

 Cura gli Aspetti Qualitativi (Dedica tempo al questionario)

PFPC
Pianificazione Finanziaria Preventiva di Commessa

Consigli operativi: LE 10 + 1 REGOLE D’ORO



 Comunica con costanza e trasparenza

 Trasmetti credibilità e sostenibilità dei numeri 

 Relazionati con la tua Banca  in tempi di pace

 Fai capire al gestore che hai in mano ben saldo il timone della tua azienda

 La ricchezza non è il PATRIMONIO ma la reale produzione di CASH FLOW

FASCICOLO INFORMATIVO – FASCICOLO INFORMATIVO – FASCICOLO INFORMATIVO 

PFPC
Pianificazione Finanziaria Preventiva di Commessa

Consigli operativi: LE 10 + 1 REGOLE D’ORO


